
Account Manager Retail
Wallonie/Bruxelles
Forte de plus de 100 ans d’expérience, Hama est aujourd’hui le 
fournisseur n°1 d’accessoires pour l’électronique grand public en 
Europe. Chaque jour, des milliers de consommateurs utilisent nos 
produits – des câbles et batteries externes aux casques Bluetooth, 
enceintes, supports muraux et accessoires IT. Grâce à nos marques 
propres et des partenariats solides avec des marques de renom 
telles que Marshall, SanDisk, beyerdynamic, Xtorm, nous proposons 
une offre large, innovante et en constante évolution.

Pour soutenir notre croissance, nous recherchons un(e) Account 
Manager expérimenté(e), dynamique et orienté(e) résultats, prêt(e) 
à jouer un rôle clé au sein de notre équipe.

Envoie dès maintenant ton CV et ta lettre 
de motivation à bert.taghon@hama.com.

Prêt(e) à relever le défi ?

be.hama.com

Ta mission
En tant que véritable entrepreneur sur ton secteur :
	y Tu gères et développes activement un portefeuille de clients retail (indépendants et 

affiliés)
	y Tu identifies de nouvelles opportunités commerciales (prospection B2B)
	y Tu construis des relations solides avec les responsables de rayon et les décideurs 

magasins
	y Tu optimises la présence et la performance de nos produits en point de vente
	y Tu analyses la concurrence et détectes les opportunités de croissance
	y Tu es responsable de tes résultats et contribues activement au chiffre d’affaires global
	y Tu collabores étroitement avec les équipes internes (sales, marketing, product 

management)

Ton profil
	y Tu es un(e) commercial(e) dans l’âme, orienté(e) résultats et business développement
	y Tu as une expérience réussie en vente B2B, idéalement dans le retail
	y Tu es à l’aise aussi bien en prospection qu’en gestion de comptes
	y Tu es structuré(e) et proactif(ve) et capable de piloter ton secteur en toute autonomie
	y Tu parles français, avec une bonne maîtrise du néerlandais et de l’anglais
	y Tu es à l’aise avec les outils digitaux courants (Excel, CRM, etc.)

Notre offre
	y Un rôle clé avec un réel impact commercial
	y Un environnement de travail dynamique
	y Une grande autonomie dans ton travail
	y Un package salarial attractif, en lien avec ton expérience
	y Avantages extra-légaux complets : voiture de société, outils de travail de qualité 

(smartphone, PC), chèques-repas, assurances groupe & hospitalisation et un plan de 
leasing vélo

	y 20 jours de congés + 6 jours supplémentaires


